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Presentacion y objetivos

En los Ultimos siete afos el IEF ha formado a varios millares de profesionales en
conocimientos y habilidades de asesoramiento financiero. Muchos de ellos han conseguido
y manteniendo vigente el certificado European Financial Advisor (€FA) de EFPA, el mas
extenso reconocimiento profesional en Europa en esta actividad. El nivel de aceptacion y
prestigio que ha adquirido en estos pocos afios el €FA ha superado cualquiera de las

expectativas previas.

Ahora ha llegado el momento de dar un paso mds, un paso importante en la carrera
profesional, que es avanzar hacia la planificacién financiera personal, el Financial Planning o
el proceso por el cual de forma integrada se determinan los objetivos financieros de un
cliente y se seleccionan, ejecutan y se revisan periédicamente las mejores estrategias
coordinadas para alcanzar estos objetivos. Para certificar la calificacién profesional a nivel
de Planificador Financiero Personal o Financial Planner, EFPA cred el Certificado €FP
(European Financial Planner) que desde hace afios esta ya acreditado en paises como el

Reino Unido, Italia, Bélgica, Holanda, Alemania, etcétera.

Ahora, EFPA Espafa ha recibido la acreditacién de su programa nacional en base al
curriculum europeo y ha anunciado la primera sesién de examenes para julio de 2010.

El Institut d’Estudis Financers ha empezado, inmediatamente, a poner en marcha su primer
curso €FP de preparacién para la obtencion de este certificado, maximo reconocimiento

de la profesion en Europa.

No hace falta decir que el curso tiene un nivel que permitira una adquisicion completa de
las competencias profesionales de un Planificador Financiero Personal y la preparacién

necesaria para superar los exigentes examenes €FP.

Esperamos que, de esta primera edicién, salgan los primeros profesionales con el
certificado €FP en Espafia. Todo estd preparado para este importante reto formativo y
profesional.



Dirigido a

— Especialmente a profesionales financieros que estan en posesién del certificado €FA y
por tanto son candidatos a la certificacion €FP. El curso incluye un conveniente repaso

de aquellas materias del programa €FA que puedan requerirse para el examen €FP.

— Alternativamente el curso puede ser realizado por otros profesionales y estudiantes
interesados en las materias incluidas en la Planificacion Financiera Personal, aunque no

disponga del certificado €FA y por tanto no ser candidatos inmediatos al €FP.

Organizacién

Dirigido y coordinado por el Institut d'Estudis Financers, fundacion privada participada por
las mas importantes entidades financieras. Miembro unico en Espafia de la Conferencia
Mundial de Institutos de Formacién Bancaria y Financiera, y del European Bank Training
Network. Con la acreditacion y soporte de la Asociacion Espafiola de Asesores y

Planificadores Financiero-Patrimoniales (EFPA Espafia).

Diploma

Los participantes que hayan obtenido la calificacién de apto en el conjunto de las pruebas
correspondientes a las diferentes areas del programa, y habiendo asistido como minimo al 75%

de las sesiones, recibiran el Diploma en Planificacién Financiera del Institut d’Estudis Financers.

El certificado europeo de European Financial Planner (€FP) se obtendra una vez superado
el examen de certificacion de EFPA.

Duracién y programacion

Este curso tiene una duracién de 152 horas lectivas. El programa se iniciara el dia uno de
febrero y finalizard el mes de junio de 2010. Cada semana incluird dos sesiones de cuatro
horas, los lunes y los miércoles, de 17:45 a 21:45 h. Las horas lectivas previstas
pueden ampliarse con sesiones extras si la direccion del curso de acuerdo con los alumnos
asi lo considera oportuno. Seguin la demanda, eventualmente podra organizarse un grupo
con horarios de viernes en jornada completa. Posibilidad de realizar un segundo grupo los
viernes o sabados.



Estructura del programa

Tema 1.
Tema 2.
Tema 3.
Tema 4.
Tema 5.
Tema 6.
Tema 7.

Tema 8.

Mercados Financieros (40 horas)

Inversiones Alternativas (16 horas)
Gestion de Carteras (20 horas)

Marco Legal y Sucesorio (12 horas)

Patrimonios Familiares (16 horas)

Planificacién Fiscal (16 horas)

Planificaciéon Financiera (16 horas)

Repaso (16 horas)

Programa

Tema |.

Mercados Financieros

I. Politica Monetaria y Fiscal

Precios y crecimiento econémico

I.1.1.  Inflacién, deflactor del PIB y curva de Philips
I.1.2.  Deflacién. El caso Japonés

I.1.3.  Estanflacion

Politica Monetaria

1.2.1. Expectativas de inflacién

1.2.2.  Mecanismos de transmisién de politica monetaria
1.2.3. Evolucién de tipos de interés y la regla de Taylor
Politica Fiscal

I.3.1. Objetivos de Politica Fiscal

1.3.2. Tipos de Politica Fiscal

1.3.3.  Mecanismos de Politica Fiscal

1.3.4. Efecto expulsion o crowding out

1.3.5. Ciclos econémicos y déficit

2. Renta fija

2.1.
2.2.

Repaso de conceptos basicos
Non-straight bonds

2.2.1.  Floating Rate Notes

2.2.2. Callable & putable bonds
2.2.3. Bonos convertibles

2.2.4. Bonos indexados a inflacién



2.3. Credit Default Swaps
2.4. La gestién del riesgo de tipo de interés
2.4.1. Sensibilidad y duracién de una cartera de renta fija
24.2. Convexidad de una cartera de renta fija
2.4.3. Estrategias de gestion de una cartera de renta fija
2.4.3.1.  Estrategias de gestidn pasiva
2.43.2. Estrategias de gestion activa
3. Renta variable
3.1.  Repaso de conceptos basicos
4. Derivados
4.1. Repaso de conceptos basicos
4.2. Interest Rate Swaps
4.3. Valoracion de opciones
4.3.1. Modelo binomial
4.3.2. Put — call parity
4.3.3. Modelo Black-Scholes
4.3.4. Modelo Black 76
4.3.5. Anilisis de sensibilidad: las griegas
4.4. Estrategias simples con opciones
4.4.1. Straddles y strangles
44.2. Spreads
44.3. Collars
4.5. Opciones OTC sobre tipos de interés
45.1. Caps
4.5.2.  Floors
4.5.3. Collars
4.5.4. Swaptions

Tema 2. Inversiones alternativas

I. Hedge funds

I.1. Caracteristicas generales

1.2, Estrategias y factores de riesgo inherentes
I.2.1.  Global Macro
1.2.2.  Emerging Markets
1.2.3.  Long-short Equity
1.2.4. Event Driven
1.2.5.  Convertible Arbitrage



1.3.
1.4.

1.2.6. Fixed Income Arbitrage
1.2.7.  Market Neutral
1.2.8. Dedicated Short
El proceso de Due Diligence

Rentabilidad y riesgo en los hedge funds

Commodities

2.1.

2.2.

2.3.

Introduccion a las commodities

2.1.1.  Clasificacion de las commodities

2.1.2. Inflacién y commodities

2.1.3. Energiay oro

Productos sobre commodities

2.2.1. Futuros sobre commodities

2.2.2. Relacién entre el precio futuro y el spot
2.2.3. Contango y backwardation

2.2.4. Managed futures

Commodities en la gestion de carteras

2.3.1. indices de commodities

2.3.2. Rentabilidad y riesgo de las commodities
2.3.3. Carteras diversificadas y commodities

Private equity

3.1
3.2

33.
34

Caracteristicas generales

Estrategias

3.2.1.  Venture capital

3.2.2. Leveraged buyouts

3.2.3.  Mezzanine financing

3.2.4. Distressed debt investing
Rentabilidad y riesgo en el private equity
Productos de inversion

Inversion inmobiliaria

4.1.
4.2.

4.3.

Repaso de conceptos basicos

Las SOCIMI

4.2.1. Definicién y caracteristicas

4.2.2. Oportunidades para las empresas y los inversores

4.2.3. Diferencias entre las SOCIMI y los fondos de inversién
inmobiliaria

4.2.4. Diferencias entre las SOCIMI y los REITs

Los productos de inversion inmobiliaria en el contexto de una cartera



Tema 3. Gestion de Carteras

Repaso de conceptos basicos
Incertidumbre y riesgo

2.1.  Volatilidad
2.2. Downside deviation
2.3. VaR

2.3.1.  Parametric VaR
2.3.2.  Non-parametric (historical) VaR
2.3.3. Monte Carlo VaR
Indicadores de rentabilidad ajustada al riesgo
3.1. Con base a la volatilidad
3.2. Con base al downside deviation y VaR
Estilos de gestion
4.1. Gestidn pasiva
4.2. Gestidn activa
4.2.1. Stategic & Tactical asset allocation
4.2.2. Security selection
4.2.3. Market timing
4.2.4. Core — Satellite
4.2.5. Absolute Return
4.2.6. Portable Alpha

Tema 4. Marco legal y sucesorio

l.

Etica
I.I. Céddigo ético de EFPA
1.2. Interpretacion casuistica del Cédigo ético de EFPA
Marco legal
2.1. Jerarquia normativa
2.2. Aplicacién e interpretacion de las normas juridicas
2.2.1. Clases de interpretacion: auténtica, judicial, doctrinal,
declarativa, extensiva y restrictiva
2.2.2. Elementos interpretativos: gramatical, sistematico, histérico,
social y logico
2.3. Capacidad juridica y capacidad de obrar
2.3.1. Capacidad para prestar el consentimiento en los contratos
2.3.2. Vicios de la voluntad: error, dolo, violencia e intimidacion
2.3.3. Representacion legal y representacién voluntaria



24.

2.5.
2.6.

27.

2.8.

Caracteristicas generales de los contratos: oferta, aceptacién, objeto,

ineficacia, nulidad e interpretacién

Contratos por adhesion

El contrato como fuente de obligaciones

2.6.1. Cumplimiento del contrato: tipos y extincion de las obligaciones

2.6.2. Incumplimiento del contrato: mora, culpa, dolo, caso fortuito
y fuerza mayor

El contrato de sociedad

2.7.1. La personalidad juridica y el tipo de sociedad

2.7.2. Estructura y funcionamiento de la sociedad

2.7.3. Derechos y deberes de los accionistas

2.7.4. Extincion de la sociedad

Derechos reales

2.8.1. Derecho de propiedad

2.8.2. Comunidad de bienes

2.8.3. Usufructo

Derecho de familia y sucesiones

3.1
3.2
33.
34.

El parentesco: lineas y grados de parentesco

El matrimonio: régimen de bienes

Disolucion del vinculo matrimonial: separacion y divorcio
La sucesién por causa de muerte

3.4.1. El testamento: tipos, contenido y limitaciones
3.42. Sucesion intestada

3.43. Herencia y legado

Tema 5. Patrimonios familiares

La gestion del patrimonio familiar

1.2.
1.3.
1.4.

Particularidades de cada patrimonio familiar
I.1.I. Origen

I.1.2.  Evolucién

I.1.3.  Estructura familiar

Objetivos financieros del grupo familiar
Estrategias de inversion

Estructuras de inversion. Family Office

I.4.1. Definicidn, caracteristicas y creacién
1.4.2. Clases de family office

1.4.3. Servicios que presta



2. El protocolo familiar
2.1. Concepto e importancia del cambio generacional
2.2. Contenidos, fases de elaboracion y publicidad
2.3. Pactos incluidos
2.4. Ejecucion
3. Anailisis de estados financieros
3.1. Balance
3.2.  Cuenta de pérdidas y ganancias
3.3. Estados de flujos de caja
3.4. Estados de cambios en los recursos propios
3.5. Notas de los estados financieros
3.6. Andlisis de la rentabilidad: ROA, ROE
3.7. Anilisis del riesgo: fondo de maniobra, cash flow operativo, current
ratio, ratio de endeudamiento, cobertura de gastos financieros, etc.

4. Valoraciéon de empresas

4.]. Criterios de decision
4.1.1. TIR
4.1.2. VAN

4.1.3. Método del término de recuperacién descontado
4.2. Coste de capital

4.2.1. Coste de capital propio

4.2.2. Coste de capital ajeno

4.2.3. Coste medio ponderado
4.3. Métodos de valoracion

4.3.1. Descuento de dividendos

4.3.2. Descuento de flujos de caja

4.3.3. Valoracién en base a multiplos del balance
4.4. Estructura de capital

44.1. Teoria de Modigliani-Miller

4.4.2. Politica de dividendos

Tema 6. Planificacion fiscal

I. Marco tributario de la planificacion fiscal
I.I. Concepto e introduccién a la planificacién fiscal patrimonial
1.2.  Principales impuestos implicados
I.2.1. IRPF
1.22. IS



1.3.

1.2.3.  Impuesto de sucesiones y donaciones (ISD)
1.2.4. Otros tributos
1.2.5. Impuestos de no residentes

El asesor financiero y la planificacion fiscal. Responsabilidades

Fiscalidad de los productos financieros

2.1.
2.2.
2.3.
24.
2.5.
2.6.
27.
2.8.
2.9.

Depésitos bancarios y renta fija

Renta variable. Aspectos fiscales de los dividendos

La inversion directa versus la inversion en sociedades. IRPF versus IS
Distribucién de beneficios fiscalmente eficientes

Fondos de inversion

Planes de pensiones y planificacion fiscal

Seguros de vida y planificacion fiscal

Estructuras holding y planificacion fiscal

Optimizacion fiscal. Integracion de pérdidas en el IRPF e IS

Inversiones inmobiliarias y planificacion fiscal

3.1

3.2

IRPF e inversiones inmobiliarias

3.1.1.  Rendimiento del capital inmobiliario

3.1.2. Rendimiento de la actividad econémica

3.1.3.  Arrendamiento de inmuebles. Incentivos fiscales

3.1.4. Fiscalidad en vivienda habitual

IS e inversiones inmobiliarias

3.2.1. Régimen general

3.2.2. Régimen especial. Empresas de reducida dimensién,
entidades dedicadas al arrendamiento de viviendas e
instituciones de inversion colectiva inmobiliaria.

3.2.3.  Ventajas fiscales del arrendamiento financiero

3.24. Fiscalidad y Sociedades Cotizadas de Inversion en el Mercado
Inmobiliario (SOCIMI)

Planificacion fiscal e Impuesto de sucesiones y donaciones

4.1.

4.2.

4.3.

4.4.
4.5.

Patrimonio familiar. Tenencia y transmisién

4.1.1. Estudio practico de reducciones en la base imponible por
transmisiones intervivos o mortis causa de elementos afectos
a actividades econémicas o participacion en empresas familiares

Otras reducciones en la base imponible del Impuesto de sucesiones

y donaciones (ISD)

Reglas de acumulacion de bienes y derechos de adquisicion mortis

causa e intervivos

Planificacion fiscal después de la herencia

Planificacion fiscal en la disolucion del régimen econémico matrimonial



5. Inversiones internacionales y planificacion fiscal
5.1.  Impuesto sobre la renta de no residentes y convenios de doble imposicion
5.1.1.  Hecho imponible , sujeto pasivo y responsables
5.1.2.  Tributacién de no residentes con establecimiento
permanente Yy sin establecimiento
5.2. Tributacién de rentas extranjeras
5.2.1. Exenciones y deducciones por doble imposicion en el IS
5.2.2. Régimen especial de las Entidades de Tenencia de Valores
Extranjeros
5.3. Planificacién fiscal comunitaria

5.4. Paraisos fiscales. Situacion actual y perspectivas

Tema 7. Planificaciéon financiera

I. El proceso de la Planificacién Financiera Personal (PFP)
I.1.  Necesidad y comprensién del proceso de PFP
1.2. Las etapas del proceso de planificacién financiera
1.3. Establecer y clarificar la relacion entre el cliente y el planificador
2. Determinacion de los objetivos y restricciones del cliente.
Obtencién de informacién
2.1. El ciclo de vida en la planificacion financiera personal
2.2. Laimportancia de fijar objetivos personales y financieros
2.3. Organizacién y formalizacion de objetivos. Ajustes en la prevision de
inflacion y deflacién
2.4. Obtencion de informacion del cliente: entrevistas y cuestionarios
2.5. Determinacion de caracteristicas objetivas y subjetivas del cliente.
Horizonte temporal y nivel de aversion al riesgo
3. Analisis y evaluacion de la situacion econémico-financiera del

cliente
3.1.  Andlisis general y especifico de la situacion del cliente
3.1.1.  Situacion general

3.1.2.  Necesidades especificas
3.1.3.  Riesgos diversos
3.1.4.  Situacion fiscal
3.1.5.  Anadlisis de inversiones
3.1.6. Jubilacién y otros beneficios empresariales
3.1.7. Sucesién
3.2. El balance y la cuenta de resultados personal



Tema 8.

3.3. Ratios para medir la situacion financiera: nivel de suficiencia en
liquidez, capacidad de retorno de la deuda, capacidad de ahorro, etc.
3.4. Presupuestos

4. Elaboracion de recomendaciones y alternativas en el plan
4.1. Plan financiero: carteras basicas, reajustes y reequilibrio
4.2. Otros documentos del plan a considerar
4.2.1. Gestidn de los gastos, de los ahorros y de la liquidez
4.2.2. Decisiones inmobiliarias y de otras inversiones importantes
4.2.3. Gestion del crédito y del endeudamiento personal
4.24. Gestidn de los riesgos y de los seguros
4.2.5. Gestion de la previsidn para la jubilacién y la sucesion
5. Apreciacion, control y revision periédica del plan
5.1.  Presentacién y revisién del plan con el cliente
5.2.  Recomendaciones al cliente y seguimiento
5.3.  Coordinacién del plan financiero con otros profesionales
especializados
5.4. Informar de cambios en las caracteristicas personales, de fiscalidad y
de coyuntura
5.5.  Evaluacién periédica y revision del plan y de los presupuestos
5.6. Presentacion periddica de resultados
6. Software de planificacion financiera
6.1.  Uso del Excel en la Planificacion Financiera Personal (PFP)
6.2. Paquetes de integracion para PFP
Repaso
I. Test de simulacion
2. Ejercicios practicos



Profesorado
Albert Casajuana
Director general corporativo,

Grup Restaura

Ignacio Farrando

Profesor titular de Derecho Mercantil, UPF

German Guevara
Colaborador académico, IEF

Raiil Martinez

Colaborador académico, IEF

Jordi Melé
Profesor de Teoria Econémica, UB

Sergio Miguez
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Alternativa, Banc Sabadell

Manuel Pavén
Consultor,
Garrigues Abogados y Asesores Tributarios

Mercedes Pizarro
Directora Departamento de Economia,
Foment del Treball

Joan Pons
Abogado Yy fiscalista, Iberforo

Jordi Pumarola
Colaborador académico, IEF

Alfonso Roa

Presidente del Comité de Certificacion
y Acreditacion, EFPA-Espafia

Socio director, tecnoCapital

Héctor Robello

Colaborador académico, IEF

Albert Tomas
Director de Corporate Finance,
Alta Partners

Sergio Torassa
Consultor Financiero,

Diagnéstico&Soluciones

Emiel Van Broekhoven
Financial Planner
Presidente, EFPA-Bélgica



Derechos inscripcién
El importe del curso es de 3.600 euros y da derecho a:

— Participacion en las sesiones lectivas

— Documentacién de soporte

— Asistencia a las sesiones complementarias
—  Pruebas de superacion |IEF

— Diploma

(No incluye los derechos de examen y certificacion EFPA)

Informacion e inscripciones

Se requiere tramitar el boletin de inscripcion, acompafiado de un curriculum y dos
fotografias a:

Institut d’Estudis Financers
Gran Via, 670, 2°

08010 Barcelona

Teléfono: 93 412 44 31

Fax:93 412 10 15

E-mail: infoief@iefweb.org
Web: www.iefweb.org

Lugar de realizacion del curso
Aulas del IEF

Gran Via, 670
08010 Barcelona



Anexos

Documento de EFPA Espaiia de descripcion del Certificado €FP

La Certificacién de Planificador Financiero Europeo (€FP):
maxima referencia a nivel europeo en la gestién patrimonial

La industria de los servicios financieros esta viviendo un proceso de continua
trasformacion, particularmente durante esta ultima década. La profesion de Planificador

Financiero como elemento diferenciador dentro de la industria esta apenas despegando.

Muchas veces te habras preguntado de qué forma puedes progresar en tu carrera
profesional como asesor financiero. Te surgen dudas de como integrar las distintas
inversiones en un plan coherente y apropiado para cada cliente, para asi resolver mejor
los problemas que se presentan sobre, por ejemplo la planificacion de su jubilacion, la
planificacion sucesoria, o como definir el marco estratégico en la gestion de un
patrimonio familiar. El término “Planificacion Financiera” empieza a utilizarse, sin

embargo, no sabemos con certeza sus caracteristicas ni cémo llegar a serlo.

El presente documento tiene como principal objetivo explicarte en qué consiste la
profesion de Planificador Financiero, como desarrollarla y la forma de obtener la
certificacion €uropean Financial Planner (€FP) que te permita alcanzar el maximo
estandar de cualificacion profesional a nivel europeo en la gestion de patrimonios,y a su

vez incorporarte a una de las profesiones de mayor crecimiento en la actualidad.



|. Porqué ser un Planificador Financiero

Después de haber obtenido la Certificacion de European Financial Advisor (€FA) y haber
demostrado tu capacidad de entender y resolver los problemas que te presentan los clientes en
lo referente al disefio de una cartera de inversién, te das cuenta que muchos de ellos tienen
diferentes inversiones (fondos, seguros, planes de pensiones, acciones, pisos, empresas, etc.) las
cuales en ocasiones no siguen una estrategia definida, sino que son la suma de productos que se
van acumulando en la cartera del cliente; y alguno de ellos empieza a preguntarse acerca de cémo
deberian planificar sus finanzas para su jubilacién, de como optimizar fiscalmente la sucesiéon o
bien de cémo poder financiar la formacion de sus hijos. Probablemente, ellos no entiendan los
efectos potenciales de cada una de las decisiones que tengan que tomar durante su ciclo de vida
financiero y en muchos casos los clientes ignoran que sus decisiones financieras estin
interrelacionadas. Por ejemplo, una decision sobre la educacién de sus hijos afectard la manera de

alcanzar sus objetivos de jubilacion.

Con la Planificacién Financiera ayudas a la estructuracion y cuantificacion de los objetivos y necesidades

del cliente para asi poder resolver los problemas que se le presentan durante su ciclo de vida.

La actividad de Planificador Financiero es variada y compleja, ya que en tus clientes, sus vidas y
necesidades son totalmente diferentes unas de otras. Durante la actividad diaria tendris que
demostrar polivalencia ya que algunas veces actuards como consejero, otras como coach,
intermediario o como gestor de carteras y sobre todo, y algo muy importante, deberas ofrecer a tus

clientes un apoyo cuando ellos lo necesiten.
Si estas interesado en formar parte de una profesion cuyo objetivo esencial es el de ayudar a las
personas a mejorar sus situacion financiera durante todo su ciclo de vida, tu profesion es la de

PLANIFICADOR FINANCIERO.

Actualmente hay mas de 100.000 planificadores financieros a nivel internacional

2. En qué consiste la profesion de Planificador Financiero

La Planificacion Financiera, en un sentido amplio, seria el conjunto de decisiones que a lo largo del
ciclo de vida, una persona debe tomar con el objeto de dar respuesta a sus necesidades financieras y

patrimoniales presentes y futuras.



La Planificacion Financiera, que en los paises anglosajones y cada vez mas en el resto del mundo, es

conocida como Financial Planning puede definirse como:

“El desarrollo de un plan exhaustivo en el que se determinan la totalidad de objetivos financieros del individuo

y en el que se seleccionan y ejecutan las mejores estrategias coordinadas para alcanzar dichos objetivos”.
De la definicién anterior se deduce que la Planificacién Financiera no es la utilizacion de unos pocos
instrumentos financieros para resolver algunos problemas especificos. Se trata de un concepto de

integracion y por ello, la Planificaciéon Financiera personal es la gestion patrimonial integrada.

El proceso de Planificaciéon Financiera personal requiere el desarrollo de un proceso por fases, pero

continuo, ya que debe ser revisado periédicamente.

Las seis fases del proceso son las siguientes:

|I. Establecer y definir la relacion cliente-planificador.

Obtencion de la informacion financiera relevante del cliente.

Analizar y evaluar la situacion financiera actual.

Identificar los objetivos financieros a corto, medio y largo plazo.

Desarrollo y ejecucion del plan financiero personal.

o 1 A W N

Revision periddica del plan financiero.
El Planificador Financiero ayuda al cliente en aspectos tales como:

— Incrementar su ahorro.

—  Evitar problemas vinculados a deudas y a morosidades potenciales
— Maximizar la rentabilidad de sus inversiones.

— Mejora del nivel y calidad de vida en las distintas etapas vitales.

— La optimizacién impositiva de la sucesién y la preparacién de la misma.

Para poder entender mejor los objetivos del cliente y su situacién financiera, el Planificador Financiero
tendra que trabajar de forma muy estrecha con otros profesionales tales como abogados, contables,

fiscalistas y poder asi definir e implementar las mejores estrategias.

El objetivo de la Planificacion Financiera es conseguir un equilibrio entre los
recursos y las necesidades futuras del cliente



3. Desarrollo de la carrera profesional del Planificador
Financiero

El Planificador Financiero dispone de varias opciones a la hora de desarrollar su carrera profesional,
desde realizarla a través de una entidad financiera, hasta agencias o sociedades de valores y empresas

de asesoramiento financiero (EAFI).

Son muchas las entidades financieras que para dar respuesta a las nuevas y mas complejas necesidades
de sus clientes, estan implantando nuevos servicios de Planificacion Financiera con el objetivo de
ofrecer un asesoramiento integrado, multidisciplinar, pro-activo y personalizado a sus clientes. Desde
estas nuevas unidades podras aplicar tus conocimientos y habilidades adquiridos a través de la

Certificacion de Planificador Financiero Europeo (€FP).

También, si decides crear tu propia compafia de Asesoramiento Financiero, o incorporarte en una de
ellas, actuaras con un alto grado de independencia y el cliente se convertird en el eje de tu modelo
de negocio en el que el objetivo serd dar respuesta a sus necesidades globales y velar por sus

intereses.

ALGUNOS MODELOS DE CARRERA PROFESIONAL

|.- Entidades Financieras 2.- Entidades de Servicios
de Inversién
Departamento
de Banca
Personal o
CERTIFICADO Experler!ua CERTIFICADO
€FA - bancaria
Promocién al 8 €FA
previa
departamento
de Banca
Privada
Asesoramiento
B Financiero
anquero
CERTIFICADO Privado Senior
€FP

LAl CERTIFICADO
Financiera en £FP

una ESI

Promocién al

departamento
[[3
Planificacion
Financiera
Planificador
Financiero

Planificador
Senior

Financiero
Senior




4. Cdmo llegar a ser un Planificador Financiero

La Profesién de Planificador Financiero no es una suma de conocimientos adquiridos sino que

requiere también de unas habilidades y aplicaciones que se enmarcan en las siguientes tres funciones:

— Recopilacion de la informacién cuantitativa del cliente requerida para el desarrollo del plan de
inversion.
— Analisis y evaluacion la informacién para desarrollar las posteriores estrategias.

— Sintesis para poder presentar y evaluar el plan financiero.

Por lo tanto se hace necesario tomar un curso especifico dirigido a generar dichas habilidades a los

candidatos.

Por todo ello, el primer paso a seguir es tomar un curso sobre Planificacion Financiera de los
ofrecidos por los Centros Acreditados por €FPA para impartir la certificacion de €FP (European

Financial Planner).

El siguiente paso sera presentarse a los eximenes que organiza €FPA Espafia para la obtencion de la
Certificacién de €FP.

ANALISIS
* Analizar la informacién * Analizar las oportunidades
y restricciones
H c c H
o [0}
A N N A
B o Fiscalidad Gestién de o B
| € S Carteras = |
L | | L
M Mercados B ——
| Seguros ; : |
| Financieros |
D E E D
A N Planificaci Planificacién de N A
D T Sucesoria la Jubilacion T D
E ° o E
S S
S S
* Recopilar la informacién * Presentacion y evaluacién
cuantitativa de Plan Financiero
RECOPILACION SINTETIZACION



4.1. Certificaciones y Exdmenes ofrecidos por €FPA

€FPA ofrece en la actualidad tres tipos de

Certificaciones.

De manera grifica podriamos representar las
certificaciones €FPA como una piramide donde en la

base se situaria el nivel DAF (diploma emitido por las

secciones nacionales de €FPA), el siguiente nivel seria
el €FA (Asesor Financiero Europeo) y finalmente en VRINANCIAL.
la cispide de la piramide se encontraria el €FP

(Planificador Financiero Europeo).

La siguiente tabla presenta de forma resumida, los contenidos por moédulos segln la taxonomia de

cada una de las certificaciones actualmente vigentes

CERTIFICACIONES

DAF €FA €FP
Modulos

Conocimiento Aplicacion Conocimiento Aplicacion Conocimiento Aplicacion

Instrumentos y Mercados
Financieros

Seguros

Pensiones y Planificacion
de la Inversion

Marco Legal y
Cumplimiento Normativo

Fondos y Sociedades de
Inversién/Inversion Alternativa

Fiscalidad de las Inversiones

Planificacién Inmobiliaria

Gestion de Carteras

Planificacién Sucesoria

Asesoramiento y
Planificacién Financiera

Gestion del
Patrimonio Familiar

L dbdbdbdbdbdbdbdb db db g
rdbdbdbdbdbdb gl gl db db s

La Certificacion €FP se considera el mayor estandar de cualificacion profesional
a nivel europeo en la gestién de patrimonios



4.2. La Certificacion de European Financial Planner (€FP)

¢ Programa formativo para la certificacion €FP

La duracién minima del programa formativo del nivel €FP se calcula en 150 horas lectivas o su
equivalente en formacion a distancia. Se estima que los estudiantes/candidatos requeriran horas
adicionales de estudio, realizacion de ejercicios, preparacion de exdmenes, estudio online, etc. en la

proporcion media de 2 a 3 horas por cada hora lectiva.

Marco Modular:

Médulo | Instrumentos y Mercados Financieros
Moédulo 2 Seguros

Moédulo 3 Planificacién de la Jubilacion
Moédulo 4 Marco Legal y Cumplimiento Normativo
Modulo 5 Inversién Alternativa

Modulo 6 Planificacién Fiscal

Médulo 7 Gestion de Carteras

Moédulo 8 Planificacién Sucesoria
Moédulo 9 Asesoramiento y Planificacion Financiera
Moédulo 10 Gestién del Patrimonio Familiar

¢ Examen del €FP

Requisitos:

I. Estar en posesion vigente de la certificacion de Asesor Financiero Europeo (€FA).

2. Estar dado de alta en la Asociacion de Planificadores y Asesores Financieros, €FPA Espana.

Estructura:

El examen se estructura en dos partes (ambas deben aprobarse)

¢ Una primera parte, consiste en un test de cincuenta preguntas de opcién multiple sobre
aquellas materias recogidas en el Programa de €FP. Para obtener la calificacion de Apto sera
requisito el haber respondido correctamente al menos el 70% del examen (35 preguntas). Las

respuestas incorrectas o en blanco no restan puntos.

Duracion de la primera parte: 2 horas.
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¢ Una segunda parte, en la que el candidato deberd demostrar los conocimientos y la capacidad
de andlisis y aplicacion sobre todas aquellas materias que aparecen en el Programa de
Certificacion €FP mas las incluidas en los anexos del Programa (puntos 3 y 4) y consistira en la
resolucién de uno o varios casos practicos globales sobre Planificacién Financiera, donde el
candidato debera demostrar sus habilidades y conocimientos en relacion a los siguientes

aspectos:

. Recopilacién de los datos del cliente.
Identificar sus necesidades y posibles soluciones.

Hacer andlisis y recomendaciones.

s w N

Presentacién del Plan financiero al cliente.

Duracién de la segunda prueba: 4 horas.

Para obtener informacién sobre el Programa completo del €FP, asi como de las convocatorias de

examen, contactar con €FPA Espafia o visitar su web www.efpa.es
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Programa de PPF
Planificacion Financiera 2010

Datos personales
Nombre y apellidos

Fecha de nacimiento

Direccion

CP Poblacién

Teléfono Movil

Nivel de estudios (especificar)

Dispone de la Certificacion €FA [ | SI [ | NO

Datos profesionales

Empresa

Sector

Cargo

Direccién

CP Poblacién

Teléfono Fax

E-mail

Datos de facturacion NIF/CIF

Nombre o razén social

Direccién

Contacto administrativo

Los datos facilitados se incorporaran a un fichero registrado en la Agencia Espafiola de Proteccién de Datos que utilizaremos para hacerle
llegar informacién sobre nuestras actividades formativas y, en su caso, evaluar la adecuacién del curso solicitado asi como comunicarnos con
usted sobre cuestiones relacionadas con el mismo. El curriculum y las fotocopias solicitadas serdn destruidos una vez finalice el curso. El
responsable del fichero es la Fundacié Privada Institut d’Estudis Financers [FPIEF] con domicilio en la Gran Via de les Corts Catalanes, 670,
2°, de Barcelona (correo electrénico: infoief@iefweb.org). Usted puede en cualquier momento dirigirse a la FPIEF para, gratuitamente, ejercer
el derecho de oposicién, acceso, rectificacion o cancelacion de sus datos personales asi como oponerse a la recepcion de correos electrénicos
o comunicados con contenido publicitario.

Forma de pago
[ | Talén nominativo a Fundacié Privada Institut d’Estudios Financers

[ | Transferencia bancaria al nimero de cuenta 0182-6035-49-0201507074
(enviarnos la copia del comprobante)

Firma del asistente

Acompaiiar este boletin de un curriculum, fotocopia de titulacion y dos fotografias
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